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[V Como escolher seu nicho

[vf Como definir sua persona

[V} Como escolher um nome para sua loja

|:|/ Saiba como funciona a psicologia das cores
|:|/ Como criar seu logo de forma rapida

JORNADA
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Patricia € mae, dona de casa, empresaria, casada com Fabio
e juntos ja faturaram mais 3 milhdes de reais com
Dropshipping!

Patricia trabalhou por mais de 10 anos como Consultora de
Novos Negdcios no Ramo Imobiliario, em uma das maiores
imobiliarias do Brasill Pediu demissao em 2016 para
empreender, abriu um negocio que quebrou no mesmo anao!

Conheceu o modelo de Dropshipping em 2017, e de la pra ca
atua exclusivamente neste segmento.



Fabio sempre foi muito questionador e sua familia queria que
ele prestasse concurso e tivesse uma carreira publica, porem
ele nunca aceitou essa condicao e buscou incansavelmente
por outras alternativas!

Trabalhou como atendente de Telemarketing, mas sempre
em busca de sua liberdade financeira e geografica! Quando
conheceu Dropshipping em 2017, teve certeza de que tinha
encontrado o que sempre havia procurado! E mesmo nos
momentos mais complicados, em nenhum momento pensou
. em desistir.
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A Jornada foi criada com o intuito de apresentar este , | : ‘ ‘
modelo de negdcio, tdo incrivel e que transformou  JECHERINEEEE . SNSERiE
nossas vidas, para o maior numero de pessoas possivel! ATl AR

Nosso objetivo e que outras familias sejam
transformadas atraves da Internet! Mesmo que nunca
tenham trabalhado com vendas online.

Bonus: Alem de apresentar este modelo, vocé também
vai aprender a criar um site totalmente do Zero!



AUMENTO DAS VENDAS NA INTERNET
DURANTE PANDEMIA CRESCEU 75%

JORNAL NACIONAL

Pandemia consolida a tendéncia
de crescimento de vendas na
iInternet
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diferentes.

Por Jornal Nacional




O QUEE
DROPSHIPPIN

pshipping é um modelo de logistica que
icamente consiste em vocé vender produtos de

G

outros fornecedores, atraves da sua loja virtual, e o
fornecedor enviar o produto direto para casa do
cliente.

Umas das principais vantagens, além de ndao precisar

investir em estoque, é que o valor para iniciar um BN .
B ° N N Y YL AL 2.

negocio é extremamente baixo! === L Nallvuas
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.f 'n VOCE JA OUVIU FALAR
SOBRE PERSONAS?




PERSONA E A PESSOA PARA QUEM
VOCE QUER VENDER!

O CLIENTE QUE VOCE QUER ATINGIR!



COMO DEFINIR SUA PERSONA?

™ GENERO

' IDADE

~ ESTADO CIVIL
HOBBIES

> ONDE MORA

~ 0 QUE FAZ DA VIDA

Quanto mais vocé conhece sua Persona, mais facil
sera de escolher os produtos certos para ela!



¥ CONHECA OS TIPOS DE LOJA




AQUELA QUE VENDE TUDO!

TRABALHA COM UM TIPO
DE PRODUTO ESPECIFICO!

VENDE UM TIPO DE PRODUTO
ESPECIFICO NO MESMO SEGMENTO!

AdMaAZO0N LoJAS AMERICANAS

AVIATOR



LOJA NICHADA

A internet esta cada vez mais barulhenta e
tumultuada, quando vocé decide vender de tudo na
mesma loja, primeiro que vira uma bagunca e nao
passa credibilidade e segundo porque o cliente vai
comprar de VOCE apenas porgue VOCé € 0 mais barato,
ja que o que voce vende tem em todas as outras lojas!




E PRECISO SE DIFERENCIAR!



DIFERENCIACAO?

O ideal é que vocé se destague na mente do seu
cliente por algum motivo especifico, quando ele precisar
do tipo de produto que vocé vende, a sua loja ja vai vir
na mente dele de primeira e sempre que ele precisar ou
alguem pedir indicacao ele vai sugerir a sua loja!




AFINAL, O QUE E NICHO?

O nicho de mercado € uma segmentacao ou recorte de um mercado. Ou
seja, € a identificacao de um grupo menor dentro de um setor, com
necessidades e interesses especificos.

SEGMENTO

ROUPAS MULHERES  GESTANTES Esporre
ESPORTIVAS y N|CHO




COMO ESCOLHER O SEU NICHO?

e Se vocé pudesse escolher um tipo de produto para trabalhar, qual
seria?

e Agora pensa em um tipo de produto que vocé consome e nao abre
mao?

e Sobre 0 que vocé gosta de estudar, ou que consome informacoes
sempre a respeito?

A resposta destas perguntas, pode facilmente
se tornar um nicho para sua loja!



ALGUNS EXEMPLOS NICHO

I Netcadt Noo%a Subnictio

. ARTIGOS EM ORGANIZADORES

e ACRILICO PARA MAQUIAGEM

e ARTIGOS EM SUPORTES
PECORAGAD ACRILICO PARA UBER

s ARTIGOS EM MOVEIS PARA
LR ACRILICO IGREJAS

Pulpitos, suportes para biblias, etc.

DECORACAO ARTIGOS EM ORGANIZADORES

ACRILICO PARA O LAR

Dispensas, armarios, closets



A ESCOLHA DO NOME
DA SUA LOJA

Seu nome precisa ser algo simples, facil de lembrar,
um nome que seu cliente consiga gravar facilmente

Sugestao: Escolha um nome curto com no maximo
duas palavras e procure o nome dos maiores
ecommerces, lojas que estao no mesmo nicho ou
segmento para se inspirar



HTTPS://WWW.NAMEMESH.COM/

Seu incrivel nome de dominio esta esperando ...

¢ DICA - Funciona melhor com 2-3 palavras-chave de dominio separadas por espago , por
exemplo, "malha de nome"

, melhores - aplicativos , pague * p 2?2, ™ Mostrar a melhor oferta




Psicologia
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Poder
Segurancga . \ Y ¢4 - " m Q
=28 PSICOLOGIA DAS CORES

Objetivo

As cores tem muita influencia nas escolhas

Arte

das cores Justica

Amor

Paixao
Energia
Aventura

o do dia a dia!

Imaginacao
Espiritualidade

O ser humano é muito visual, e algumas
calma cores sao capazes de despertar sentimentos

Intuicao

Db e emocoes instantaneamente!
peito

Feminilidade



ALGUNS EXEMPLOS DE COMO SE APLICAM

PRETO AZUL
< Banco
SOFISTICACAO CONFIANCA
PODER PROFISSIONALISMO

MISTERIO SEGURANCA



A COR QUE VOCE USA NA SUA LOJA/SUA MARCA,
"TAMENTE LIGADA AS ACOES E EMOCOES
U CLIENTE VA

ESTA DI
QUE S
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SENTIR QUANDO ACESSAR

HAR O SEU LOGO!
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VAMOS PARA PARTE PRATICA?

N




CHEGOU A HORA DE ESCOLHER
NOME E DEFINIR O LOGO! @




